
Interesariusz 

Dominujący charakter relacji Kierunek relacji Przepływy w ramach relacji Znaczenie relacji dla przedsiębiorstwa 
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Interesariusz 

Stosunek sił podmiotów relacji Wpływ relacji na przedsiębiorstwo Wzajemność relacji Częstotliwość relacji (interakcji) 
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Interesariusz 

Zmienność relacji Stopień sformalizowania relacji Głębokość relacji 
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